


Stiftelsen for fraimjande av uppfinnarverksamhet. — En stiftelse som
stoder forskning om uppfinnandets villkor.

Romanusfonden har finansierat denna intervjustudie 6ver hur det har gatt for
de kvinnor som tidigare mottagit utmérkelsen ” Arets Uppfinnarkvinna”.
Samtliga pristagare under tidsperioden 2006 - 2016 har intervjuats. Gruppen
omfattar 12 uppfinnarkvinnor.

Uppfinnarbranschen dr mansdominerad och inom Svenska Uppfinnarefore-
ningen ar endast ca 10% av medlemmarna kvinnor. Vi tror att denna under-

sOkning kan bidra till intressant kunskap om uppfinnandets villkor, sarskilt

med avseende pd uppfinnande kvinnor. Vad har hant och vilka problem och
mojligheter har kvinnorna métt i sin uppfinnargarning.

Romanusfondens grundare

Stiftelsen etablerades 1989 och delar arligen ut ca 100 000 kr till forskning som
belyser uppfinnandets villkor. Mer information finns pa hemsidan
www.romanusfonden.org.

Grundaren — Harald Romanus — var sjalv uppfinnare och stiftelsens kapital
kommer fran honom och hans maka Aina. De ville stimulera till "vetenskaplig
forskning om uppfinnandets betingelser for att fraimja samhallets satsningar
pa uppfinnandet som en vasentlig del i den teknisk-industriella utvecklingen".

Harald Romanus (1904 - 1996) var en av forgrundsgestalterna for svensk
uppfinnarverksamhet alltsedan 1940-talet och framat. Hans engagemang var
stort och Harald Romanus arbetade ocksa mycket internationellt och i Norden.
Hans hjartefraga var att stodja uppfinnare och framja deras villkor.

Stockholm i mars 2019
Torbjorn Larsson

Ordforande Romanusfonden
www.romanusfonden.org
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Svenska Uppfinnareféreningen

Svenska Uppfinnareféreningen

Svenska Uppfinnareforeningen, grundad ar 1886, varldens aldsta uppfinnar-
forening, ar en riksorganisation for lokala uppfinnarforeningar, personer och
toretag. Foreningen har till syfte att centralt verka for fraimjandet av innova-
tionsklimatet och i synnerhet den enskilde individens majlighet att bidra till
den framtida fornyelsen och valstandsutvecklingen i samhallet. Féreningen
arbetar ideellt, allmannyttigt och ar partipolitiskt obunden. Inom foreningen
finns natverket QUIS, Qvinnor som Uppfinner I Sverige.

Utmirkelsen Arets Uppfinnarkvinna ar ett utmarkt sitt att lyfta fram kvinnor
som uppfinner. Det dr ofta en modosam och ensam resa pa vagen till marknad
som kan ta flera ar. Margareta Jonason kom med idén ar 2005 att instifta detta
stipendium till minne av innovationsradgivaren Margareta Andersson Hilstad
(1946-2005). Tillsammans med foreningens davarande VD Wanja Bellander
forverkligades idén. Den forsta utmarkelsen delades ut den 8 mars 2006 till
Ylva Ryngebo for sin uppfinning med organmarkning vid rontgen. Under
perioden 2006-2016 delades utmarkelsen ut till en forebild i Margareta
Andersson Hilstads anda ” Alla idéer och alla uppfinnare maste fa sin chans”.
Da Margareta dven var min innovationsradgivare ar det en personlig ara att fa
ateruppta denna tradition.

Den rapport du nu haller i handen ar en kvalitativ intervjustudie kring upp-
finnandets villkor med kvinnor som tidigare ar fatt utmarkelsen. Min férhopp-
ning ar att detta ska bidra till att belysa villkoren for den enskilde uppfinnaren
i allmanhet och for kvinnor som uppfinner i synnerhet.

Stockholm den 8 mars 2019
Anneli Scholdstrom
Ordforande i Svenska Uppfinnareféreningen

www.uppfinnare.se
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Sammanfattning

Denna kvalitativa studie bygger pa 12 informella personliga besoksintervjuer
och telefonintervjuer med de pristagare som Svenska Uppfinnareféreningen
utsett som ”Arets Uppfinnarkvinna” under perioden 2006-2016.

Syftet med var studie &r att fa klarlagt vad priset’ betytt for uppfinnarna; hur
de kommit vidare med den idé som de fick pris for; hur stor prissumma var
och en fatt; den matbara nyttan i ekonomiska matt, om mojligt att uppskatta;
fa tips och rad som andra uppfinnare kan dra nytta av samt ta del av deras
erfarenheter av stod i tidiga skeden; vad ar bra, vad saknas. Vi gor ocksa en
kort presentation av pristagarna och de vinnande uppfinningarna.

I var rapport presenteras resultatet pa ett beskrivande och tolkande satt med
en mangd citat. Vi har valt att i huvudsak anonymisera citaten.
Sammanfattande kommentarer finns inne i rapporten under respektive rubrik.
For sidhanvisning se Innehallsférteckning: “Undersokningens resultat”.

Nedan sammanfattar vi i punktform ett antal erfarenheter, problem, fragestall-
ningar och tips & rad, som kommit upp under intervjuernas gang.

e Samtliga pristagare bekraftar nyttan de upplevt med priset — inte minst
uppmarksamheten i media som priset resulterat i.

e Priset ” Arets Uppfinnarkvinna” ar ett drofullt pris, en kvalitetsstaimpel.

* Priset har fungerat som en “vitaminboost” {or pristagarna, gett ett lyft for
uppfinnarkanslan.

* Priset bidrog till att uppfinnarkvinnorna fick fler kunder.

¢ Priset och sjdlva titeln har 6ppnat vissa dorrar i t.ex. affairsmoten.

e [ USA har priset betytt mycket och varit till hjalp i marknadsforingen dar.

* Priset har gett ringar pa vattnet; varit anvandbart i mdnga sammanhang.
Och priset har lett till fler priser.

* Av de tio uppfinningar/produkter som fatt pris siljs idag fortfarande atta i
storre eller mindre utstrackning. Bast sdljer de produkter som inte enbart ar
knutna till den svenska marknaden.

* Tre av pristagarna har salt sina uppfinningar.

¢ Tva av uppfinningarna séljs inte langre pa marknaden.

*) ”“Med pris avses det stipendium som denna utmarkelse utgor. Stipendiet har varierat
genom aren beroende pa storleken pé den externa finansieringen frén olika offentliga
organisationer.”

2019 Marianne Stenborg & Kerstin Ahne
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¢ Flera av uppfinnarna har tagit fram nya produkter eller haller pa att ta
fram en ny produkt.

® De flesta av uppfinnarkvinnorna berattar att de i ett tidigt skede var i
kontakt med Almi och fick olika typer av stod darifran, som var
vardefullt. Det handlar saval om moraliskt stod som ekonomiskt.

* Andra instanser som gett stod i tidigt skede och som uppfinnarna ar
nojda med ar t.ex: Svenska Uppfinnareféreningen, SLL Innovation,
Nyforetagarcentrum, Innovationsbron, inkubatorer och science parks i
olika regioner.

* Nagra av pristagarna pekar pa att de forutom bra stod aven haft tur
med “ratt timing”.

e Aven om de flesta tycker att de fatt bra stod i tidiga skeden av uppfin-
ningen, sa finns det mer att onska. Dar hade behovts annu mer fysisk
hjalp med tips och support; dven en kritisk rost, for alla idéer ar inte
jattebra.

¢ Flera av pristagarna uttrycker att de saknade proffshjalp med forsaljning
och marknadsforing.

* Det optimala stodet, uttrycker manga av uppfinnarkvinnorna som vi
intervjuat, handlar om pengar och féretagsbyggande.

¢ Tips & rad handlar framfor allt om att ta hjdlp. Prata med ndgon som
gjort resan. Be om rad och tjanster, natverka.

¢ Flera rad ror vikten av att gora kartlaggning, skrivbordsundersokning
och nyhetsgranskning; finns behov av produkten, vem &ar kunden och ta
med kunden tidigt i produktutvecklingen.

* Nagra pekar pa vikten av att ha sekretessavtal. Skydda idéen med varu-
markesskydd, designskydd och eventuellt patentskydd — men inte for
tidigt i processen.

¢ Flera av intervjupersonerna betonar att du maste brinna for det du
haller pa med. Halla fokus och vara envis. Tro pa sin idé. Vaga ta risker.
Ha drommar. Vaga prova men samtidigt inte vara naiv. Vara realist. —
Till syvende och sist handlar det om att ga runt ekonomiskt. Det behovs
kapital och ekonomisk radgivning.

Stockholm i mars 2019

Marianne Stenborg & Kerstin Ahne
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Bakgrund

Det ar till minne av innovationsradgivaren Margareta Andersson Hilstad
(1946-2005) som Svenska Uppfinnareforeningen utser Arets Uppfinnarkvinna.
Det gor vi for att sarskilt uppmarksamma och stodja uppfinningar gjorda av
kvinnor.

Margareta Andersson Hilstad var med och byggde upp den regionala upp-
finnarradgivningen under sin anstallning i Svenska Uppfinnareforeningen.
Verksamheten startade med nagra ideellt arbetande radgivare och Margareta
overgick till att sjalv vara uppfinnarrddgivare fran ar 1989. Numera har Almi
overtagit denna radgivning. Margaretas motto var: ”Alla idéer och alla
uppfinnare maste fa sin chans”. Den devisen forsoker vi leva efter idag.

Uppfinnarbranschen dr mansdominerad och inom Svenska Uppfinnare-
foreningen ar endast 10% av medlemmarna kvinnor.

Syfte
Svenska Uppfinnareforeningen vill med undersokningen fa klarlagt

¢ vad priset har betytt for uppfinnarna

hur kvinnorna har kommit vidare med den idén de fick pris for

hur stor prissumma var och en fatt

den matbara nyttan i ekonomiska matt, om mojligt att uppskatta

hur andra uppfinnare kan dra nytta av kvinnornas erfarenheter genom
att fa tips och rdd av dem

® deras erfarenheter av stod i tidiga skeden; vad ar bra, vad saknas.

Undersokningsmetod

Som undersokningsmetod valde vi att gora en kvalitativ studie av malgrup-
pen via informella personliga besoksintervjuer alternativt telefonintervjuer. Sju
av intervjupersonerna bodde/arbetade inom Stor-Stockholmsomréadet. Dessa
kunde vi traffa och genomfdra en personlig intervju med. Vi traffades pa
intervjupersonernas arbetsplats, i hemmet eller en lunchrestaurang. Reste-
rande fem intervjuer genomfordes per telefon, eftersom de var bosatta utanfor
Stor-Stockholmsomradet/spridda i 6vriga landet.

Undersokningen genomfordes av Marianne Stenborg, QUL Utveckling &
Ledarskap AB tillsammans med Kerstin Ahne, Kerstin Ahne Market Research.

2019 Marianne Stenborg & Kerstin Ahne
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Malgrupp

Malgrupp for studien var de 12 pristagare som Svenska Uppfinnareforeningen
utsett som ”Arets Uppfinnarkvinna” under perioden 2006-2016.

Frageguide

I forvag tog vi fram en frageguide, som tackte in de delsyften och
frdgeomraden som vi ville ha belysta i enlighet med vad som tagits upp i
samband med Svenska Uppfinnarefdreningens ansokan till Romanusfonden.
Darefter fick var uppdragsgivare ha synpunkter pa frageguiden, innan den
slutgiltigt faststalldes.

Upplagg

Vi skickade per post ett brev till intervjupersonerna. Brevet var skrivet och
undertecknat av Svenska Uppfinnareforeningens ordforande Anneli
Scholdstrom och kuverterat i foreningens ytterkuvert. — Tva dagar efter att
respektive brev postats kontaktade vi intervjupersonen per telefon och bokade
in en tid for intervjun.

Varje intervju tog 45-60 minuter i ansprak, exklusive restid. Faltarbetet pagick
under perioden 15 januari — 5 februari, alltsa vecka 3-6, 2019.

Undersokningens resultat

Resultatet presenteras i denna beskrivande och tolkande skriftliga rapport
med en mangd citat. Vi har valt att i huvudsak anonymisera citaten.
Rapporten presenteras ocksa muntligt den 8 mars, vid prisutdelningen av
Arets Uppfinnarkvinna 2019 pa Tekniska museet i Stockholm.

2019 Marianne Stenborg & Kerstin Ahne
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Kort presentation av pristagarna och de vinnande
uppfinningarna

Vi staller inledningsvis nagra fragor om vilken uppfinning man fick pris for,
hur stor prissumman var och var prisutdelningen dgde rum samt vem som
delade ut priset.

2006 fick Ylva Ryngebo pris for sina uppfinningar och produkter inom
omradet radiologi. Framst gallde det marksystemet Easymark Dx-Sin for
organmarkning vid rontgen.

Prissumman var pa 5 000 kr och prisutdelningen dgde rum pa Tekniska
museet i Stockholm. Prisutdelare var Alexander Andersson, son till
Margareta Andersson Hilstad.

2007 fick Anna Kristensson delat pris tillsammans med sin kompanjon
Pernilla Molander for deras uppfinning inom pedagogiska laromedel, en
interaktiv atommodell, BrightAtom.

Prissumman var pa 5 000 kr och prisutdelningen dgde rum pa Tekniska
museet i Stockholm. Prisutdelare var Wanja Bellander, VD for uppfinnare-
foreningens serviceaktiebolag.

2008 fick Birgitta Olsson pris for sin uppfinning Spoldosan, en medicin-
teknisk produkt som minskar forekomsten av legionella i duschmiljoer
samt ar ett hjalpmedel vid duschning f6r bade patienter och personal.
Prissumman var pa 5 000 kr och prisutdelningen dgde rum pa Tekniska
museet i Stockholm. Prisutdelare var Alexander Andersson, son till
Margareta Andersson Hilstad, Wanja Bellander, VD for uppfinnare-
foreningens serviceaktiebolag samt pristagaren 2007.

2009 fick Nadja Ekman delat pris tillsammans med sin kompanjon Ewa
Stackelberg f0r deras uppfinning Pictoglasmetoden, en uppfinning for
insmaltning av bild i glas. Bilden trycks pa planglas med keramiskt
pigment som smalts in i mer dn 800°.

Prissumman var pa 5 000 kr och prisutdelningen dgde rum pa Tekniska
museet i Stockholm. Prisutdelare var Birgitta Olsson, som fatt priset 2008.

2010 fick Ylva Dalén pris for sin uppfinning/maskinen HoppoLek, som ger
barn med funktionshinder mdjlighet till fysisk aktivitet och rorelsegladje.
Maskinen utvecklar motoriken, koordinationsférmagan och kroppsupp-
fattningen.

Prissumman var pa 5 000 kr och prisutdelningen dgde rum pa Tekniska
museet i Stockholm. Prisutdelare var Wanja Bellander, VD for uppfinnare-
foreningens serviceaktiebolag.

2019 Marianne Stenborg & Kerstin Ahne
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e 2011 fick Asa Magnusson pris for sin uppfinning Quicksave, ett uppblasbart,
livraddningsredskap for professionella anvandare sdsom brandmaén och
raddningsdykare som for privata anvandare t.ex. fritidsbatsagare, sport-
fiskare och skridskoakare.

Prissumman var 5 000 kr och prisutdelningen dgde rum pa Tekniska
museet i Stockholm. Prisutdelare var Wanja Bellander, VD for uppfinnare-
foreningens serviceaktiebolag.

e 2012 fick Annette Krahner pris for sin uppfinning av en forganglig
glasmassa avsedd for askurnor.
Prissumman var pa 5 000 kr och prisutdelningen dgde rum pa Tekniska
museet i Stockholm. Prisutdelare var Alexander Andersson, son till
Margareta Andersson Hilstad, Mats Olsson, ordférande i Svenska
Uppfinnareforeningen samt Wanja Bellander, VD for
uppfinnareforeningens serviceaktiebolag.

e 2013 fick Linda Krondahl pris for sin uppfinning HiLight, en solcellsladdare
och lampa som ger ljus runt om i 20 timmar efter uppladdning. Laddaren
kan d@ven anvandas for att ladda mobiltelefoner.

Prissumman var pa 25 000 kr och prisutdelningen dgde rum pa Tekniska
museet i Stockholm. Prisutdelare var Ylva Ryngebo, som fatt priset 2006.

e 2014-2015 fick Marit Sundin pris for sin uppfinning AddSeat, ett gyrostyrt
fordon for personer som anvander rullstol. Produkten som fick pris ar en
sits med glidfunktion som gor att anvandaren latt kan forflytta
tyngdpunkten framat eller bakat vilket behovs for att bromsa.
Prissumman var pa 75 000 kr och prisutdelningen dgde rum pa Tekniska
museet i Stockholm. Prisutdelare var Linda Krondahl, som fatt priset 2013.

e 2016 fick Kristina Frisk pris for sin uppfinning DryDent, en engadngsprodukt
tor saliv- och fuktkontroll under tungan. Hon fick ocksa priset for att hon
hade lamnat produkten vidare” sa att den fick en storre spridning.
Prissumman var pa 75 000 kr och prisutdelningen dgde rum pa
Stockholmsmaéssan i Alvsjo. Prisutdelare var Wanja Bellander, Svenska
Uppfinnareforeningen samt Andreas Uhmeier, Almi.

*) Avser att produkten salts.

2019 Marianne Stenborg & Kerstin Ahne



Rapport: Arets Uppfinnarkvinna, perioden 2006—2016. Hur har det gatt? 8

Vad har priset betytt for uppfinnaren?

Vi for en diskussion om upplevd nytta med priset. Hur/pa vilket satt? Gar det
att uppskatta den matbara nyttan i ekonomiska matt?

Samtliga pristagare bekraftar nyttan de upplevt med priset — inte minst
uppmirksamheten i media som priset resulterat i, t.ex. i TV, radio, dagspress,
fackpress m.m. Vi citerar nagra pristagare: “Uppmarksamheten fran pressen,
TV, radio och tidningar var valdigt viktigt for mig”; “Lokalradio kom hem och
direktsande och jag blev dven uppmarksammad i TV”; ”...bade SvD och TV4
gjorde ett reportage om mig”; "Det har gett mycket uppmarksamhet i pressen,
langt efterat ocksa”. Att uppmarksamheten i media ar vart minst lika mycket
som sjdlva priset framgar tydligt. Eller som en pristagare uttrycker det "PR-
vardet ar mycket mer vart an pengarna!”

Vi ser ocksa exempel pa pristagare som sjdlva tagit kontakt med TV, tidningar,
kommunen och skickat ut egen pressrelease och skapat publicitet pa sa satt.

Att priset ” Arets Uppfinnarkvinna” &r ett drofullt pris far vi manga exempel pa.
— Det har betytt mycket {for pristagaren. En kvalitetsstimpel. En &ra att fa
priset.

Priset har ocksa fungerat som en “vitaminboost” fOr pristagarna. — Priset kom i
ratt tid och overtygade uppfinnaren att hon gjort nagot bra; att ndgon trodde
pa uppfinningen. Priset gjorde att hon satsade dannu mer, ett lyft for uppfinnar-
kanslan.

Vi fragar om det gar att uppskatta den matbara nyttan av priset i ekonomiska
matt? — Det visar sig vara svart att svara pa. "Priset paverkade inte min
omsattning”, fastslar en pristagare. Men vi ser ocksa exempel pa att priset
bidrog till att man fick fler kunder. Att priset och sjdlva titeln har dppnat vissa
dorrar tar vi exempel pa. Vi citerar nagra pristagare: ”Vi kunde anvanda oss av
det nér vi traffade potentiella samarbetspartners”, “Priset kan ha paverkat
fabriken som vi jobbade med, att det har var viktigt”, “Det kan ju haft
betydelse for néasta produkt ocksa”.

”I Sverige har det inte betytt sa mycket men daremot i USA har det betytt
mycket. Dar bugar man och bockar och det har hjalpt oss i marknadsforingen,
t.ex. nar Walmart tog in produkten efter att vi pitchat for dem. De tyckte att
det var valdigt speciellt.”

Att priset har gett ringar pd vattnet tar vi olika bevis for. — Det har kunnat

anvdndas i manga sammanhang. Och priset har lett till fler priser. “Strax efter
tick jag ett pris fran AF och dérefter fran Swedish Incubators.”

2019 Marianne Stenborg & Kerstin Ahne
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Vi citerar intervjupersonerna nedan:

“Det var ett stort erkdnnande och ett stort lyft for min uppfinnarkéansla. —
Det paverkade inte min omsattning, men min styrka och kraft paverkades
av ett sddant har pris. Det var precis ratt tid, en vitaminboost! Innan tankte
jag; ska jag orka fortsatta...?”

”“Priset gjorde att jag blev overtygad om att folk trodde pa mig, att det
skulle bli en fantastisk utveckling for mitt bolag. Blev CE-markt i samma
veva och fick min forsta kund. Man satsar &nnu mer nadr man far ett pris.
Uppmarksamheten fran pressen, TV, radio och tidningar var valdigt viktigt
for mig. Sjalv ar jag ingen PR-méanniska, som ar road av att visa upp mig.
Fick fler kunder efter det. — Prissumman/pengarna satsade jag bara pa mig
sjalv.”

”“Priset var vart oerhort mycket. Man tar till sig att man gjort nagot jattebra.
Fick bra publicitet efterat. Jag kande att jag fick jattemycket gehor. Man
forsvinner sa latt som kvinna inom teknikens varld bland alla mén. Da ar
det jattehaftigt att fa visa lite kvinnlighet. Om du far nagon utmarkelse, sa
ger det ringar pa vattnet. Strax efter fick jag ett pris fran AF och darefter
fran Swedish Incubators.”

”Sjalva titeln har 6ppnat lite dorrar. Jag var t.ex. utdelare pa Radiogalan,
antagligen pa grund av det hir priset ’Arets Uppfinnarkvinna’. PR-virdet
ar mycket mer vart an pengarna! Uppfinnareféreningen sprider nyheten i
sina natverk; kontakter som man sjalv inte har. Att ha ménga andra som
pratar om en ar mycket vart.

Jag var inbjuden for ett ar sedan till Ziirich och Schweizisk-Svenska
handelskammaren dar som talare. I ett sddant sammanhang tas titeln upp.
— §jalva prissumman tog jag till mig sjdlv, ej till foretaget.”

” Aran framfor allt, otroligt arofullt, fantastiskt! — For oss var det en fjader i
hatten. Vi kunde anvanda det nar vi traffade potentiella samarbetspartners.
Det 6ppnade vissa dorrar for oss.” Ekonomisk nytta? “Svart att saga...”

“Det var roligt att fa priset; ara och publicitet. Priset kan ha paverkat
fabriken som vi jobbade med, att det har var viktigt. De la ner pengar pa
vart projekt. Vi overtygade dem hur bra tekniken var och att de skulle bli
de forsta i varlden att tillverka var uppfinning. Vid den tidpunkten hade vi
svenskt patent. P4 fabrikens anslagstavla stod det att vi vunnit priset 'Arets
Uppfinnarkvinna’...”

2019 Marianne Stenborg & Kerstin Ahne
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* ”Det ar en intressant fraga. Vi var ju en av de forsta som fick priset. Det var
ju inte sa jattekant. Pa prisutdelningen blev vi uppringda av kvallspressen
som undrade om vi inte tyckte att det var lite pinsamt att fa pris som
kvinnlig uppfinnare. Som om det skulle vara samre... Vi skéllde ut dem! —
Uppmarksamheten allmént sett var inte sa stor. Vi drog i det sjalva och
kontaktade TV, tidningar och kommunen.

I Sverige har inte priset betytt sa jattemycket for oss. Vi jobbar mest i USA
och dir ar det en storre sak. 'Vi blev Arets uppfinnarkvinnor i Sverige; vi
slar pa trumman for det!” S utomlands har priset betytt mer an pa
hemmaplan.”

* ”Det har betytt jattemycket, faktiskt. Riktigt mycket. Det har jag kunnat
anvanda i manga sammanhang. Det dr ju en kvalitetsstampel. Det har gett
mycket uppmarksamhet i pressen, langt efterat ocksa. Det har ju haft
betydelse for nasta produkt ocksa.

Prissumman &r inte det viktigaste. Det var ju tvunget att ga in i bolaget. Det
har gett artiklar i dagspress, i tandldkartidningar bl.a. i en av de stora
distributorernas tidning och flera andra tidningar, aven varit med i radio.

Uppmarksamheten i media ar vard minst lika mycket som sjalva priset. ”

* "Ja, sjdlva priset betydde mycket for mig, for da forstod jag att
uppfinningen var en bra idé. Jag fick en rejal medieuppstandelse nér jag
fick priset som Arets Uppfinnarkvinna i Sverige. Samtidigt stod jag pa
Batmassan i Stockholm och fick vara med i bade SvD och i TV4 som gjorde
reportage om mig. Och efter det —ja det stormade nar jag stod dar pa
massan och kunder borjade hora av sig.”

* "I Sverige har det inte betytt s mycket men daremot i USA har det betytt
mycket. Dar bugar man och bockar och det har hjalpt oss i
marknadsforingen, t.ex. nair Walmart tog in produkten efter att vi pitchat
tor dem. De tyckte att det var valdigt speciellt.

Vi blev val uppringda av lite tidningar i borjan, men vi skickade ut en egen
pressrelease. Sen spreds det som ringar pa vattnet.”

e ”Det blev ju chockartat. Flera tidningar gjorde reportage. Lokalradio kom
hem och direktsande och jag blev aven uppmarksammad i TV. Jag har
ocksa fatt mojlighet att folja med till Glasgow och till Island med andra
uppfinnarkvinnor.”

2019 Marianne Stenborg & Kerstin Ahne
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* ”Ja marknadsforingsvardet av priset var ju valdigt stort. Det kdnns som det
fortfarande héanger i. Jag har det pa min hemsida. Det var ett varde i sig att
det var for uppfinnarkvinnor. Det kanske behovs fortfarande for att
markera... en fundering sa dar spontant.”

2019 Marianne Stenborg & Kerstin Ahne
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Hur har det gatt med pristagarens uppfinning?

Var star pristagaren idag? Vad hande med produkten/idén? Har pristagaren
tagit fram nya produkter/idéer?

Av de tio uppfinningar/produkter som fatt pris séljs idag fortfarande atta i
storre eller mindre utstrackning. Bast sdljer de produkter som inte enbart ar
knutna till den svenska marknaden. Vi ser exempel pa produkter som siljs i
Norden och pa varldsmarknaden; — “De produkter jag fick pris for saljer
fortfarande, bade i Sverige, Danmark och Norge. Mitt varumarke har fatt ett
namn i Sverige nu”; "Produkten finns fortfarande och det ar var bastsaljande
produkt. Den siljs i 10 000-tals ex./ar varlden over. Vi har 47 aterforsaljare i
varlden”. — Vi far ytterligare ett exempel pa en uppfinning, som séljs pa
varldsmarknaden, men for den produkten gar det betydligt trogare.

En pristagare salde sin uppfinning till ett storre foretag for att fa storre
spridning; ett foretag som “redan har alla motorvagarna ut pa marknaden”,
och en annan ”“valde ett litet foretag for att tillverkningen skulle hamna i
Sverige”.

En pristagare som salde sitt foretag till sin kompanjon uppger att “produkten
finns, den star sig bra daven tekniskt fortfarande, men den ar {for dyr, {for bra.
Den har salts i ndgra tusen ex. ... kvar som flaggskeppsmodell”.

Ytterligare tva av de prisbelonta uppfinningarna siljs fortfarande. En
pristagare tillagger: “Idag har jag utvecklat manga produkter och har tagit
fram en produktkatalog.”

Tva av de tio uppfinningarna som fatt pris saljs inte langre pa marknaden. Den
ena uppfinnaren har nyligen avvecklat sin verksamhet. Avveckling dr pa gang
for det andra foretaget. — I bada fallen pekar pristagarna pa att marknaden i
Sverige ar for liten for produkten i frdga. —“Marknaden for maskinen i Sverige
ar snart mattad. Det ar en liten marknad, maste bli en global forsaljning. Det
finns 30 maskiner i Sverige, en i England och en i Tyskland”; ”Véar bransch ar
inom arkitektur och Sverige ar for litet for var uppfinning. Nu har vi gett upp.
Vi kanske var fore var tid”.

Spontant uppger nagra pristagare andra skal till att forsaljningen har gatt trogt
eller avtagit helt. I tva av fallen handlar det om produkter som ej blivit
forskrivningsbara hjalpmedel inom sjukvarden. I ett fall handlar det om
forbudet att anvanda blyfarger inom EU. Flera pristagare pekar pa att deras
produkt ar for dyr; tekniken ar for dyr. — Samtidigt kan vi notera att flera
pristagare konstaterar att de bara har haft ndjda kunder; inte haft nagra
reklamationer.

2019 Marianne Stenborg & Kerstin Ahne
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Har pristagaren tagit fram nya produkter/idéer? — Vi far flera exempel pa nya
produkter som pristagarna har tagit fram eller haller pa att ta fram. Det
handlar t.ex. om fler pedagogiska laromedel som uppfinnarkvinnorna
utvecklat i egen regi. Andra exempel handlar om produkter som ”teamats
ihop” eller om “kit” for att bygga upp ett sortiment. En uppfinnarkvinna
svarar: “Jag loser problematiken; gor egna losningar som fungerar {or mig.
Den enda uppfinningen som kommersialiserats dr den jag fick pris for.”

Vi citerar intervjupersonerna nedan:

“Produkten som jag fick pris for sdljs fortfarande. Idag har jag utvecklat
manga produkter och har tagit fram en produktkatalog. Det ar kul att
foretaget utvecklats. Idag finns tre produkter till professionella och sen tre
produkter till privatpersoner. Plus att jag haller pa att ta fram en
innovation for dronare och ett larm som man kan ha istallet for telefonen.
Nar jag tar fram produkterna s lyssnar jag pa folk som sager "Varfor har
du inte en sadan har?’ DA tittar jag pa det och sa forsoker jag utveckla det.”

“Produkten finns fortfarande och det ar var bastsiljande produkt. Den saljs
1

10 000-tals ex/ar varlden 6ver. Det har var var forsta produkt som vi fick
pris for. Om vi tagit fram nya produkter? Vi har utvecklat fler produkter
inom laromedel i egen regi.”

“Det ar var forsta produkt som vi sdljer mest av. Vi har 47 aterforsaljare i
varlden. Nya produkter ar bl.a. en lararmodell av atomen med stora
magneter som visar hur atomen fungerar. Produkterna anvands bl.a. pa
Lararhogskolan inom de naturvetenskapliga @mnena.”

“De produkter jag fick pris for siljer fortfarande, bade i Sverige, Danmark
och Norge. — Mitt varumarke har fatt ett namn i Sverige nu. Har ett 20-tal

awis

produkter pa marknaden idag, varav en del av dem har "teamats ihop’.

"Jag salde den till ett storre foretag vilket gjorde att den fick en storre
spridning &an jag sjdlv hade kunnat ge den sa att sdga. Nar jag kom till
kommersialiseringsprocessen stod jag ratt ensam. Det var da forsdljningen
maste ta fart och det var da vi, jag och deldgarna, insag att det basta vi kan
gora ar att knoppa av det har till ndgon som redan har alla motorvagarna
ut pa marknaden. For att bygga upp det sjalv skulle kravas otroligt mycket
resurser och tid. Alternativet var att ta in finansiering och da bli av med
stora delar av bolaget. Och da dok den har majligheten upp, att tva kom
och ville kopa och budade pa produkten.”

”Om jag tagit fram nya produkter? —Ja jag har utvecklat en ny produkt
som nu finns pa marknaden, och den kanske tar fart av sig sjalv.”

2019 Marianne Stenborg & Kerstin Ahne
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e ”Over 100 barn har min maskin i sin skola. Det dr fantastiskt och jag har
bara ndjda kunder, ingen negativ effekt. Over 100 barn som anvander
maskinen; den stér inte i ndgon garderob! De hdr barnen blir friskare och
gladare. Det finns 30 maskiner i Sverige, en i England och en i Tyskland.

Jag har tagit fram en produkt till, en enklare variant, som har sélts i 6 ex.
Mina kunder finns inom landstinget och kommuner; det ar langa
beslutsvagar. Marknaden for maskinen i Sverige ar snart mattad. Det dr en
liten marknad, maste bli en global forsaljning.

Jag lagger ner foretaget nu. Det har varit en spannande process. Inget
foretag vill ta 6ver. De ar radda for Ionsamheten. Jag har hort kommentarer
som att det inte ar sexigt att jobba med den har produkten, ingen sexig
malgrupp. Liten marknad med dalig Ionsamhet. Jag ar tacksam for det har
aventyret, lart mig sa mycket. Ingen bitterhet... bara lite gentemot
landstinget, att produkten ej blev ett forskrivningsbart hjalpmedel. Tror jag
hade lyckats om det blivit det.”

e ”Produkten finns, den star sig bra dven tekniskt fortfarande, men den ar for
dyr; for bra. Den har salts i nagra tusen exemplar. Vi lyckades inte med
forsaljningen, rent krasst.

Om vi tagit fram andra produkter? ”Vi utvecklade inte sjdlva nagon ny
produkt utan tog fram ’kit’, saker som kunde drivas av HiLight. Byggde
upp ett sortiment, men de produkterna byggde vi inte sjalva.

Jag véaxte mig ur foretaget och salde det for en krona till min kompanjon.
Det blev mindre och mindre av den har produkten, mer 'kit’ som saldes,
men produkten var kvar som flaggskeppsmodell. Min f.d. kompanjon har
salt bolaget alldeles nyligen, vet ej vad som hander i fortsattningen med
var produkt.”

e ”For nagra ar sedan fick jag med mig en kompanjon, som nu har tagit over
och dr majoritetsagare. Jag drev foretaget for lange sjalv, holl pa att stupa
under. Hade kdmpat ur mig gloden, hade ingen ork kvar. Blev passiv
delédgare, vilket var det basta for mig.

Min uppfinning saljs pa varldsmarknaden. Just nu har vi representanter pa
den stora massan ArabHealth i Dubai. — Det dr en svar produkt. Den ar dyr
och ej forskriven som hjdlpmedel, har ej medicinskt certifikat. Saljs som
fritidsprodukt. Jag ar n6jd med att vara passivagare. Det gar fortfarande
knogligt for foretaget, men om det skulle borja flyga, sa ska jag vara med i
utvecklingen; jag ar bollplank.”

2019 Marianne Stenborg & Kerstin Ahne
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Har du tagit fram nya produkter? — ”Jag loser problematik; gor egna losningar
som fungerar for mig. Den enda uppfinningen som kommersialiserats &r
den jag fick pris for. Tror att jag brande mig lite, for mycket jobb. Alla
pengar gar till utveckling. — Tank om jag bara hade en liten enkel
produkt/uppfinning...”

e ”Var bransch ar inom arkitektur och Sverige ar for litet for var uppfinning.
Det byggs for lite och for fa byggherrar verkar ha fokus pa langsiktigt
hallbara l6sningar. — Nu har vi gett upp. Vi kanske var fore var tid. Vi hade
till slut inte rad att uppratthalla patenten och slutade att betala de
administrativa avgifterna i ett land efter det andra.”

® ”Det har varit en valdig kamp for att ta fram tekniken, tog 2-3 ar. Tog
svenskt patent och i 8 europeiska lander plus USA. Har inget patent kvar
idag.

Vi gjorde ett antal offentliga utsmyckningar och ett antal produktioner i
fabriken. Vi testade dven metoden pa kristallglas tillsammans med
KostaBoda.

Jag gjorde dven en jatteanstrangning i Mellersta Ostern och en jattestor
glastabrik dar. Forst valdigt lovande, men det blev inget. Var teknik har en
konstnarlig kvalitet som ar fantastisk, men tekniken ar for dyr. Och vara
farger innehaller bly. Det blev forbjudet att anvanda blyfarger inom EU. —
Sa efter 15 ar avslutas projektet helt; ska lagga ner firman i ar. Det har varit
ett forlustprojekt, men jattespannande och gett livserfarenhet. Och jag har
nytta av det i mitt yrke som fotograf!”

* “Hur har det gatt? Jag valde ett litet foretag for att tillverkningen skulle
hamna i Sverige. Men man har slappt patentet i flera lander for man ville
inte lagga pengar pa att behalla det. Nu séljs det bara genom delar av
fackhandeln.

Om jag tagit fram nya produkter? Inga nya produkter framtagna. Jag ar
formgivare inte tekniker.”

e ”Produkten siljs fortfarande och jag har inte haft ndgra reklamationer. Har
haft nagra olika samarbeten tidigare. Min 6nskan idag ar att hitta nagon
som har kraft och energi att ta 6ver.”

Har du utvecklat nya produkter? —”Ja det bara pluppar upp nya idéer. Haller
pa att utveckla ett enkelt hjalpmedel mot trycksar tillsammans med tva
kollegor pa mitt arbete. Jag ar mycket intresserad av hygienfragor.
Hallbara produkter ska kunna anvandas av manga. Har manga idéer men
har man inte pengar sa gar det inte.”

2019 Marianne Stenborg & Kerstin Ahne



Rapport: Arets Uppfinnarkvinna, perioden 2006—2016. Hur har det gatt? 16

Erfarenhet av stod i tidiga skeden av uppfinningen

Vi for samtal kring vad pristagaren har upplevt som bra. Vad saknas? Hur
skulle det optimala stodet se ut? Har du som kvinna upplevt en sarskild fordel
eller nackdel av att vara just kvinna och uppfinnare?

De flesta av uppfinnarkvinnorna beréattar att de i ett tidigt skede var i kontakt
med Almi och fick olika typer av stod darifran, som var vardefullt. Det
handlar saval om moraliskt stod som ekonomiskt. — Flera uppger att de fick
lan via Almi, men papekar samtidigt att rantan var hog.

Vi far exempel pa ett antal olika instanser som uppfinnarkvinnorna vant sig
till och fatt stod ifran i ett tidigt skede: Svenska Uppfinnareféreningen, SLL
Innovation, Nyforetagarcentrum, Innovationsbron, Innovation Park i
Ostersund, Kemilararnas resurscenter vid Stockholms universitet, Sahlgrenska
Science Park; Lansstyrelsen i Dalarna m.fl. — De flesta ar valdigt ndjda med det
stod man fick. “Upplevde att jag fick jattebra stod, darfor vagade jag gora det
har. Jag hade ju ingen som helst erfarenhet”, ”Sverige ar ett fantastiskt land pa
det viset att uppfinnare, innovatorer och start-ups plockas ju upp utav vara
inkubatorer och science parks”; “Radgivaren i Svenska Uppfinnareforeningen
var guld”; “Jag kunde hitta rad 6verallt i tidiga skeden. Nyforetagarcentrum,
Almi och Innovationsbron”.

Men vi far daven exempel pa ett par uppfinnarkvinnor som inte har upplevt att
de fatt ndgot bra stod i ett tidigt skede av uppfinningen. ”Vi har googlat oss till
all kunskap. Vi fick ingen hjéalp 6ver huvud taget.”

Nagra pekar pa att de forutom bra stod dven haft tur med “ratt timing”. —
”Innovation Park i Ostersund utsag just unika projekt for stod. Kéandes som jag
var i ratt skede, kvinna och teknisk uppfinning, via dem kunde jag soka
foretagarmedel ...”; ”Alla tyckte den har idéen var sa fantastisk. Det
sammanfoll med att Dagens Nyheter hade en artikelserie som handlade om
hur branschen sag ut och hur den skulle komma att utvecklas i Sverige,
Europa och i vérlden.... Det lag sa i tiden, det bara f6ll precis in vid ratt
tillfalle, sa jag fick enormt mycket stod och hjalp.”

Vad saknas? Hur skulle det optimala stodet se ut?
Aven om de flesta tycker att de fatt bra stdd i tidiga skeden av uppfinningen,
sa finns det mer att onska och de hade behovt annu mer fysisk hjalp med tips

och support. — “"Nagon som tog en i handen och gav en uppgifter, for hur ska
du
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kunna veta vad du ska fokusera pa? Jag fokuserade pa produkten, skulle haft
med kunden fran borjan, fragat dem. ”“En person pekar pa att det i tidiga
skeden av uppfinningen saknas en kritisk rost. — 7 Alla idéer ar inte jattebra.
Man lagger ner superkompetens pa nagot som inte kommer att flyga.”

Nar vi diskuterar det optimala stodet sa kommer det upp flera fragor som ror
sjdlva foretagsbyggandet och kunskapsbrister vad galler forsaljning och mark-
nadsforing. Nagra anser att de redan fran borjan hade behovt proffshjalp med
forsaljningen och att de saknar erfarenheter av foretagande. — “"Nagot annat
sorts stod behovs i nésta steg for att driva ett foretag”; “Manga kvinnliga
uppfinnare uppfinner produkter som fyller ett behov, men de har inte
erfarenhet av foretagande”; ”Sen nar man ska ut och sélja, s ar det ju har det
svara borjar”.

En uppfinnarkvinna ifragasatter varfor man inte kan fa stod for marknads-
foringen nar det handlar om en innovation, som inte finns pa marknaden. —
“Det ar mycket, mycket svarare att introducera en helt ny produkt pa
marknaden. Det ar for de flesta hart arbete, mycket sdlj och da ska du ha sa
pass mycket pengar sa att du klarar av den perioden.” Eller som en
uppfinnarkvinna uttryckte det: “Det optimala stodet handlar om pengar och
foretagsbyggande.”

Har du som kvinna upplevt en sirskild fordel eller nackdel av att vara just kvinna och
uppfinnare?

Har rader det skilda uppfattningar bland uppfinnarkvinnorna i var studie. —
Nagra ser det som en klar fordel, nagra uppfattar det som en nackdel och
ytterligare ndgra anser att det inte ar nagon skillnad 6ver huvud taget eller att
det finns bade for- och nackdelar. — ”Det finns massor av fordelar. Man far
mycket mer uppmarksamhet som kvinna, foretagare och tekniker, nar 90% ar
man”; “De tror inte att man ar uppfinnare. En uppfinnare kan ju inte se ut sa
har, en medelalders kvinna”; “Det ar bade fordelar och nackdelar, kanske fick
vi jobba lite hardare...”; "Det finns plus och minus att lyfta kvinnor. Pa sikt
ska man inte behdva ha den distinktionen.”

2019 Marianne Stenborg & Kerstin Ahne
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Vi citerar intervjupersonerna nedan:

“Pengar ar ju alltid tacksamt! Det dr bra om man kan soka stod ex. pengar,
men det dr ocksd manga krav for att fa detta. Ofta ar det sma medel som du
kan soka vid start och du maste vara beredd pa att satsa mycket sjalv. Det
ar faktiskt den enskilda uppfinnaren som tar fram mest produkter i Sverige
idag. Att sjdlv ta fram enkla anvandbara produkter ar en stor utmaning.
Jamfort med manga tekniska produkter dar man ofta kan fa hjalp utifran
fran manga olika natverk, som universitet och forskning

Jag har fatt mycket hjdlp pa vagen, men ocksa sokt mycket information
sjalv. Fick mojlighet att komma till Inkubator och dar jag fick mycket hjalp.
Eftersom jag har en medicinskt teknisk produkt sa kravs daven CE och CE-
markningen tar tid och kostar mycket pengar.

Fordel/nackdel att vara just kvinna och uppfinnare? “Har nog fatt lite mer
uppmarksamhet for att jag ar kvinna. Det ar lite manligt det har. Samma
harda resa —jag har inte fatt nagot gratis.”

“Jag kunde hitta rad overallt i tidiga skeden. Nyforetagarcentrum, Almi
och Innovationsbron. Fick ett storre belopp fran Innovationsbron, vilket
gjorde att jag trodde det skulle ga riktigt bra. — Det ar viktigt att skaffa sig
kunskap i ett tidigt skede. Jag gick en globaliseringskurs. — Det optimala
stodet vore att nagon tog en i handen och gav en uppgifter, for hur ska
man kunna veta vad man ska fokusera pa? Jag fokuserade pa produkten.
Skulle haft med kunden fran borjan, fragat dem.” — Fordel/nackdel att vara
kvinna och uppfinnare? “De tror inte att man ar uppfinnare. En uppfinnare
kan ju inte se ut sa har — en medelalders kvinna. Problem att identifiera sig
som uppfinnare. Det tog tid for mig, ar egentligen mer en problemldsare.”

"Upplevde att jag fick jattebra stod, darfor vagade jag gora det har. Jag
hade ju ingen som helst erfarenhet. Borjade med att kontakta Almi och
sedan Innovation Park i Ostersund. De utsag just unika projekt for stod.
Kéndes som jag var i ratt skede; kvinna med en teknisk uppfinning, via
dem kunde jag soka foretagarmedel, men inget ar gratis. Lagg 50 000 kr
sjdlv... Fick mojlighet att ga lite olika utbildningar och det var jattebra.
Byggstenen i att jag vagade! Sen anordnade Trangsviken en tavling om att
vinna ett AB. Jag vann, sa min enskilda firma blev ett AB efter det. Jag har
haft tur pa vagen!”

Hur skulle det optimala stodet se ut? — “Jag saknade mer konkret
handpélaggning, nagon som fysiskt hjalpt mig med tips. Hade behovt
tysisk konkret support. Det enda man gor hela tiden ar att ansoka om
pengar ...”
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”“Jag hade behovt kapital med stora bokstaver. Darfor har jag vuxit sakta,
men sdkert. Fick 1an fran Almi pa 120 000 kr till atta procents ranta, som jag
betalat tillbaka. Jag ager 100% av bolaget; har sjalv kontroll 6ver bolaget. —
Erfarenheter av stod i tidiga skeden av uppfinningen? “Har inte fatt nagot
stod ... men radgivaren i Svenska Uppfinnareféreningen var guld! Och
SLL Innovation hjalpte mig med nischanalyser. Och Siemens trodde pa
mina forsta grejer. Inte varit har utan dom. — I borjan hamnade jag mellan
stolarna. Forsokte soka kapital, men det var forst flera ar efter priset som
jag fick stod fran Vinnova, efter att ha fatt hjalp att soka. Tog fram en
produkt i kolfiber for IVA. Det var rena rama drommen for mig!”

“Hade kontakt med Nyforetagarcentrum och radgivning dar fran borjan.
Jattebra att fa asikter fran utomstaende. Viktigt med nagot enkelt stod i ett
tidigt skede. Finns det nagot behov? Gar det att bygga produkten? Ar folk
beredda att betala? Vill ha en jattedppen tratt i borjan...”

Vad saknas i tidiga skeden av uppfinningen? — ”Den utvecklade kritiska
rosten. Tror att vi ar lite for snélla ... Fantastiskt med de har sma stoden
man kan fa fran Tillvaxtverket. Vi sag hela tiden nya 6ppningar, men
ibland ska man faktiskt ge upp. Alla idéer ar inte jattebra. Man lagger ner
superkompetens pa nagot som inte kommer att flyga.”

Fordel/nackdel att vara just kvinna och uppfinnare? — “Det finns massor av
fordelar. Man far mycket mer uppmarksamhet som kvinna; foretagare och
teknik, nar 90% dar man. Jag har sakert ibland blivit inbjuden som talare for
att man behover fler kvinnor pa scen. Man kan inte bara satta man pa

scenen... Men ekonomiskt ar det sakert en nackdel att vara uppfinnare och
kvinna. Mindre an 1% av riskkapitalet gar till kvinnor. — Det finns plus och
minus att lyfta kvinnor. Pa sikt ska man inte behdva ha den distinktionen.”

”Vi gick fortbildningar och kurser i presentationsteknik, fick rad, stod och
tips fran Almi, Connect Sverige m.fl. Vi sokte en méangd olika fondmedel
och ldnade ocksa pengar fran Almi. Nagra av de lanen hade valdigt hog
ranta. — Det ar manga bitar for att kommersialisera en uppfinning och
valdigt hart arbete. Vi var ju vana att sdlja in oss som freelansare, men vi
skulle haft proffshjalp fran borjan med forsaljningen. Det gar ej att gora allt
sjdlv! Det hade varit bra om nagon sagt till oss i ett tidigt skede att vi borde
se till att bli ihopkopplade med experter pa respektive omrade; forsaljning,
affarsjurister m.f1.”

Fordel/nackdel att vara uppfinnare och kvinna? ”Vi traffade mycket
gubbar i branschen: "Nej flickor, det dar kommer aldrig ga...” Det triggade
oss annu mer. Det dr bade fordelar och nackdelar, kanske fick vijobba lite
hardare...”
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”Gick till Almi, fick stod av dem. Det var toppen, jag har inget att klaga pa.
Almi tyckte att var uppfinning var en fantastisk idé. Fick lana pengar och
tick moraliskt stod av dem; jattendjd med Almi. Men det behovs mycket
mer pengar for denna exklusiva teknik och de pengarna hade vi inte.
Lénen blev delvis avskrivna. Det dr dyrt att vara uppfinnare!

Vi gick manga kurser och traffade andra uppfinnare. Det var toppen, jag
har inget att klaga pa. Almi tyckte att var uppfinning var en fantastisk idé.

Det var valdigt kul nar vi jobbade fram tekniken. Nar man val har gjort sin
uppfinning, sa tycker man att man har lyckats. Men sen... Nagot annat
sorts stod behovs i ndsta steg for att driva ett foretag. Det handlar om en
driftighet av annan typ an att gora experiment. Man har for liten erfarenhet
pa det omradet. Behovs ndgon som kan silja in produkten. Men da hade
det behovs annu mer pengar ...

Det optimala stodet handlar om pengar och foretagsbyggande.”

“Det borde finnas en helt annan instans mot vad som finns idag, som ligger
lite fore Almi. Nar man kommer till Almi sa ska man ha allt klart som
galler foretagande, affarsplan osv. Annars sager Almi nej och kan stoppa
en fantastisk idé. — En tidigare instans behovs dar man kan fa hjalp. Vad
behover jag veta? Vad behover jag kunna innan jag tar ndsta steg? Vi har
googlat oss fram. Vi fick nej fran Almi forst, men vi ar envisa som synden
och gick vidare. Kontaktade Kemildrarnas resurscenter vid Stockholms
universitet, som sa "Wow.” Det giller att traffa en handlaggare som kan
nagot om din bransch. Det gjorde vi inte forst ndr vi traffade Almi. -
Manga kvinnliga uppfinnare uppfinner produkter som fyller ett behov,
men de har inte erfarenhet av foretagande.”

Fordel/nackdel att vara just kvinna och uppfinnare? " Tanker inte i de termerna.
Vi ror oss i en vdarld med bade mén och kvinnor som kunder/beslutsfattare.
Vi kampar mer med att vi ar fran ett litet land som Sverige, 6versittning av
spraket, frakter av produkterna till hela varlden.”

”Nar jag kom med den har idéen sa blev allt branschfolk eld och lagor! De
talade om for mig hur jag skulle gora genom att vanda mig till Almi och jag
fick jattemycket stod — @ven ekonomiskt. Alla tyckte den har idéen var sa
fantastisk. Det sammanfoll med att Dagens Nyheter hade en artikelserie
som handlade om hur branschen sag ut och hur den skulle komma att
utvecklas i Sverige, Europa och i vérlden.... Det lag sa i tiden, det bara foll
precis in vid ratt tillfalle, s& jag fick enormt mycket stod och hjalp. Men sen
var jag tvungen att kontakta en ekonomisk radgivare. Jag tog ett ratt stort
1an via Almi, och det var ju inte gratis, det var en valdigt hog ranta. Dar
skulle jag ha behovt mer stod och hjalp kring hur man sjosatter idéer.”
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”Sverige ar ett fantastiskt land pa det viset att uppfinnare, innovatorer och
start-ups plockas ju upp utav vara inkubatorer och science parks. 5a jag
fick en plats pa Sahlgrenska Science Park Goteborg och dar fick jag en
plattform. Jag ar valdigt tacksam mot Almi Vst darfor de hade verifie-
ringsstod i tidiga skeden pa 50 000 kr om du var kvinna och 37 500 kr om
du var man. Anledningen var att man vill fa tag i fler kvinnliga uppfinnare.
Aven den sadddfinansiering som Sahlgrenska SciencePark hade da, de gick
in som deldgare, men det gor de inte numera.”

Vi stiller frigan vad som saknas i form av stod. —”Jag har alltid undrat varfor
man inte kan fa stod for marknadsforing. Det far man inte, dar dras
gransen. Man havdar att det ar illojalt, men det forstar jag inte for det
handlar ju om en innovation och da finns det ju per definition inte liknande
produkter pa marknaden. Det dr mycket, mycket svarare att introducera en
helt ny produkt pa marknaden. Det ar {for de flesta hart arbete, mycket salj
och da ska du ha sa pass mycket pengar sa att du klarar av den perioden.
Dar ar det ménga som stupar, det finns ju ett begrepp till och med, dodens
dal.”

Hur skulle det optimala stodet se ut? —”Pa mitt arbete har vi samarbetat med
en uppfinnarférening och deras innovationslots. Var bit var att lara ut
designprocessen, att man i tidigt skede gar ut till anvandarna och kollar av
om behovet verkligen finns = steg 1 forstd anvandarens behov. Men dar ar
ett problem for att uppfinnare ar ibland radda for att visa upp sina idéer for
andra. Da riskerar du att ta fram produkter och lagga massor med pengar
pa produkter som ingen vill ha. Géller det enkla produkter ar det vart att ta
patent for det dr sa litt att kopiera. Ar det komplexa produkter kan det
vara battre att halla det hemligt.”

Finns det en fordel/nackdel av att vara just kvinna och uppfinnare? —"Jag tyckte
att det var en enorm fordel att vara kvinna.”

”Optimala stodet skulle vara en instans innan man kommer till Almi dar
man far lara sig allt om foretagandet och ekonomin for att kunna driva ett
foretag. Nar man jobbar med uppfinningar ar det otroligt viktigt att man
skriver sekretessavtal sd fort man traffar ndgon. Vi har googlat oss till all
kunskap. Vi fick ingen hjalp over huvud taget. Vad géaller ekonomin s har
vi gatt var egen vag. Vi har fatt ekonomiskt stod fran ett par foretag och
hjalp med delfinansiering av verktygskostnaden fran en organisation.”

Fordel/nackdel av att vara just kvinna och uppfinnare? —”Nej ingen skillnad.”
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"“Jag tick stod i borjan for att ta fram produkterna och jag utvecklade ju en
egen teknik, det blev dyrt, jag fick bidrag, bade fran Almi och
Lansstyrelsen i Dalarna, innovationsbidrag pa ca 200 000 kr och samtidigt
som banken trodde pa idén och det ar jag tacksam for sa att jag kunde ta
fram tekniken och komma vidare. Jag har aven haft investerare inne tva
omgangar och testat det for att f& in kompetens och ekonomi i bolaget.
Tyvarr visade det sig inte vara ratt kontakter. Men sen nar man ska ut och
sdlja, sa det dr ju har det svara borjar. Om det var svart att ta fram sjédlva
tekniken sa dr det minst lika svart att borja sdlja. Jag tror att det ar dar
manga fastnar — nar man ska komma ut med produkten. Har skulle man
behova ekonomiskt stod och ett nar man ska borja anstalla. Man maste
kunna jobba heltid med sitt bolag for att lyckas, sa ar det bara.”

Fordel/nackdel av att vara just kvinna och uppfinnare? —”Jag tror att hade en
brandman kommit pa den har produkten sa hade han kommit ut mycket
lattare eftersom han har ratt kontakter fran borjan. Har kommer jag en liten
kvinna och tar fram nagonting som det oftast 4r mén som arbetar i en tuff
arbetsmiljo som behover. Men oj vad jag upplevt mycket roliga och
utmanande upplevelser under aren!”
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Tips och rad till uppfinnarkvinnor i tidiga skeden

Vi diskuterar erfarenheter som intervjupersonen kan dela med sig till andra
uppfinnarkvinnor som de kan dra nytta av.

Framfor allt handlar tipsen och raden om att ta hjilp! Det gar inte att gora allt
sjalv. Prata med nadgon som gjort resan. Hitta gratishjalp. Gor en navigations-
karta och byt tjanster. Utnyttja allt i kontaktvdag som man har. Be om rad och
tjanster, nitverka. Prata med folk i branschen. Fa med sig folk med kompetens.
— Ta samhallets hjalp till foretagare; att de kopplar ihop dig med ratt personer.
Prata med s& manga som mdojligt om uppfinningen, men hall tyst om
“hemligheten”.

Vi far ocksa flera rad som ror kartliggning av produkten/uppfinningen. Finns det
behov av produkten? Vem anvander produkten? Vad ar bra/gor skillnad med
produkten? Gor skrivbordsundersokningar och nyhetsgranskning. Ta hjilp av
studenter och gor marknadsanalyser och ta fram prototyper. - Om mojligt, ta
med kunden tidigt; lit kunden hjilpa till med produktutvecklingen.

Nagra pekar pa vikten av att ha sekretessavtal. Skydda idéen med varumarkes-
skydd, designskydd och eventuellt patentskydd — men inte for tidigt i
processen. Men vi far ocksa rdd som ”Vara vaksam och géarna ha en
ekonomisk radgivare, det galler alla uppfinnare.”

Flera av intervjupersonerna betonar att du maste brinna for det du haller pa
med. Halla fokus och vara envis. Tro pi sin idé. Vaga ta risker. Ha drommar.
Vaga prova men samtidigt inte vara naiv. Vara realist. — Till syvende och sist
handlar det om att ga runt ekonomiskt. Det behovs kapital och ekonomisk
radgivning.

Vi citerar intervjupersonerna nedan:

* ”Jag rekommenderar alla som har en drom, vaga prova! Men allt handlar
ju om att ga runt ekonomiskt, lite det som det hdanger pa ... Du ska utnyttja
allt i kontaktvag som du kan gora. Ta samhallets hjalp till nyforetagare. De
kan koppla ihop dig med ratt personer. Sa hitta den hjalp du kan fa och gor
din grej! Sok garna en kompanjon. Om man ér fler, sa blir man starkare,
alltsa nar man far med sig folk med ratt kompetens. Man kan inte gora allt
sjdlv. Jag har bara upplevt fordelar med att vara kvinna och uppfinnare. Jag
fick tidigt uppmarksamhet som kvinnlig uppfinnare. Blev liksom godkand
och det gor jattemycket for sjalvfortroendet.”
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¢ “Tamed kunden tidigt, om de &r intresserade av att kopa. Finns det ett
behov for produkten hos kunden? Kunden far géarna hjalpa till med
utvecklingen. Vanta med patent tills du har provat prototypen; ta inte
patent for tidigt! Patent ar 6verdrivet i min bransch. Jag hade kunnat ga
vidare utan patent, malgruppen ar sa liten. Da hade jag haft pengar 6ver. —
Prototypen gjorde jag med hjalp av studenter pa KTH och
marknadsanalysen med hjalp av studenter pa Handels. Vi fick pris pa KTH
for basta projekt, jag och studenterna. Man maste hitta gratishjalp!”

e "Tva saker! For det forsta, tink igenom vad du ska halla tyst om, som
galler din uppfinning. Prata sedan s& mycket du kan med manga om den,
men hall tyst om det hemliga. — For det andra, fa med dig nagon pa resan.
Hitta den du vill jobba med. Du kommer aldrig fixa det sjalv. Tva hjarnor
att bolla med!”

* ”Var inte for naiv! Ha drommar, men var realist. Att tinka sjalv och inte
lita pa specialister. Vara lite streetsmart, ga sin egen vag. Man behover
kapital; galler att inte sluta sitt jobb pang bom... Man maéste brinna for det
man haller pa med och halla fokus, for det kommer svackor da och da. Jag
bygger sjdlv mina egna prototyper. Ett tips jag kan ge ar att gora en
navigationskarta: vilka folk kanner jag? Byta tjanster? Bli kreativ!”

e ”Tahjalp! Man klarar inte allt sjalv. Be om rad och tips! Natverka, t.ex.
QUIS! Ha med en mentor i processen, allt ifran uppfinnare till
entreprendrer. — Natverkande tror jag pa!”

e 7Att tro pa sig sjdlv. Att inte ge upp. Vara envis. Vara metodisk och
uthallig. Att det blir lekfullt, skojigt. Det kravs en experimentell laggning.
Maste kunna ta risker. Hoppa ut i havet och se om man kan simma....”

¢ ”Far man ett nej fran borjan, sa behover det inte betyda att det ar en dalig
idé man tagit fram. Prata med manga som redan gjort resan. Prata med
olika instanser. Vem anvander den har produkten? Vad ar bra, som gor
skillnad med produkten? Viktigt att tainka mer runt produkten! Prata med
folk i branschen, men ha ett sekretessavtal som man visar upp!”

* ”Vara vaksam och garna ha en ekonomisk radgivare, det galler alla
uppfinnare. Att man har nagon med sig om man inte har den kunskapen
sjalv att forhandla fram ett juridiskt korrekt avtal med tillverkaren. Man
kunde ju 6nska att det kunde finnas nagon battre stodform for att utveckla
en tillrackligt stark idé.”
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“Det ar viktigt innan du gar in i ett projekt ar att kolla om det finns
liknande produkt ute pa marknaden. Du kan sjalv gora enkla
skrivbordsundersokningar innan du lagger ner en massa pengar. Manga
ganger finns det I6sningar pa samma problem. Att gora en
nyhetsgranskning, kan kosta mellan 5-10 000 kr, och kan vara guld vart
innan du startar upp nagot, dven om du tycker att idéen ar unik.

Tro pa din idé och skaffa underlag att det fungerar. Gor egna, enkla tester
sjalv forst, innan du anlitar nagot labb eller dylikt. Viktigt ocksa att skydda
sin idé med CE, varumarkesskydd, designskydd och patent.”

”Var inte radd for att visa din idé.

Ta hjalp!

Sitt inte och hall pa idéen utan ta hjalp.

Dela med dig — det kanske ar battre att produkten kommer ut pa
marknaden &dn att den inte kommer ut alls. Battre med en liten bit som du
ager an inget alls.”

”Ta hjalp!

Ta ekonomisk hjalp. Men tyvarr gar mycket pengar till konsulter, konsult-
checkar och till administrativa instanser, inte till oss uppfinnare som
verkligen behover pengar och réatt stod. Det skulle finnas ett stod i utveck-
lingsstadiet, ett stod sen ndr man ar i marknadsforingsstadiet och ett nar
man ska ut pa marknaden. Dar ingar att fa anstalla ndgon, fraimst en
sdljare, som man sjalv tycker ar bra, eftersom uppfinnaren oftast ar bra pa
att uppfinna sa behovs extra hjalp till 'sdljet’, det skulle ju ocksa vara bra
for Sverige och arbetsmarknaden.”

”Det skulle finnas en instans innan Almi och jag tycker att det a&r SUF, som
kan komma in med rad och stod. Kvinnor tar ofta fram en produkt baserad
pa ett behov. Medan méan ofta kommer fran ett befintligt foretagande dar
det redan finns en struktur.”
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Bakgrund: pristagarna alder, utbildning och nuvarande
arbetssituation

Pristagarnas alder

Den yngsta pristagaren var 32 &r d& hon utsags till ” Arets Uppfinnarkvinna”;
den dldsta var 68 ar. Spridningen pa aldrar ser ut enligt foljande: 32, 37, 40, 41,
42, 45,47, 53, 55, 57, 60, 68; vilket ger ett genomsnitt pa 48 ar.

Utbildning

Samtliga pristagare har eftergymnasial utbildning. De flesta har universitets-
och hogskoleutbildning. Nagra har forskarutbildning. Yrkesinriktningen
framgar i listan nedan:

¢ Barnskotare och pedagog

¢ Civilingenjor

¢ Formgivare Konstfack

¢ TFotograf och forskarutbildning

¢ TFotograf och bildkonstnar och forskarutbildning
¢ Friskvard, ledarskap och turismutbildning

¢ Industridesigner HDK och psykolog

* Rontgensjukskoterska

¢ Sjukgymnast och forskarutbildning

¢ Turistlinjen och hogskolekurser i affarsplanering och CAD ritning
¢ Underskoterska

¢ Underskoterska inom intensivvarden

Nuvarande arbetssituation

Fem av de tolv pristagarna arbetar idag hel- eller deltid i sitt
"uppfinnarforetag”. En pristagare ar passiv delagare i foretaget. Tre pristagare
har salt foretaget eller patentet. Tre pristagare har for avsikt att lagga ner
foretaget eller har nyligen gjort det.

En ndrmare beskrivning av nuvarande arbetssituation framgar nedan.

¢ VDibolaget som hon startade.

¢ VD i foretaget, som drivs tillsammans med sin kompanjon/pristagare.

* Marknadschef och styrelseordférande i foretaget, som drivs tillsammans med sin
kompanjon/pristagare.

* Arbetar deltid i foretaget och ar 50% anstélld inom sjukvarden.

¢ Arbetar deltid i foretaget och har en anstallning pa 80%.

¢ DPassiv deldgare i foretaget som hon startade. Har en anstéllning som
projektledare.
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e Salt foretaget till sin kompanjon. VD och 1/3 dgare i ett foretag som hjdlper start-
ups, ett AB.

* Deldgare i uppfinnarforetaget, salt produkten och patentet. Arbetar som anstalld
VD for en stiftelse.

e Salt patentet. Arbetar som formgivare. Har enskild firma.

¢ Har handelsbolaget kvar med kompanjonen/pristagaren, men ska avsluta det. Har
enskild firma och arbetar som fotograf och undervisar pa Kulturskolan.

¢ Har handelsbolaget kvar med kompanjonen/pristagaren, men ska avsluta det.
Egen foretagare med AB, arbetar som fotograf och bildkonstnar.

¢ Nyligen lagt ner verksamheten, pensionar.
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